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Totales
Medidas e indicadores
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¿de qué trata esta opción?

Calcula medidas e indicadores a nivel nacional, 
aplicando filtros de MERCADOS, SECTORES, 
DEPARTAMENTOS

2
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Análisis de medidas e indicadores
1. Medidas básicas: FOB USD, Peso neto Kg., Precio FOB, Conteos únicos
2. Balanza comercial
3. Monitoreo mensual
4. Concentración – Índice de Herfindahl-Hirschman (HHI)
5. Ingreso y salida de empresas
6. Supervivencia de empresas – Kaplan Meier
7. Evaluación de empresas – estructura por tamaño y tipo de 

contribuyente
8. Descomposición del crecimiento en margen intensivo y extensivo
9. Comercio intraindustrial – Índice de Grubel y Lloyd (IGL)
10. IPEX Índice de Precios de exportación

3
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Medidas totales: FOB USD, Peso neto 
Kg., Precio FOB, Conteos únicos

1
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Uso y aplicación
Evolución de medidas básicas

• Visión histórica y de largo plazo
• Análisis de impacto de políticas y eventos históricos
• Base para pronósticos y modelos econométricos

5
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Evolución anual de las exportaciones desde Perú
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla 
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Evolución anual de las exportaciones desde Perú (Aplicando filtros)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla 
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Evolución anual de las exportaciones desde Perú (Aplicando filtros)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla 
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Balanza comercial

2

9
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Uso y aplicación 
Balanza comercial
• Es uno de los indicadores macroeconómicos más importantes para entender la posición de un país en el 

comercio internacional.

• Definición y propósito. La balanza comercial mide la diferencia entre el valor de las exportaciones y el de 

las importaciones de bienes de un país durante un período determinado.

• Fórmula básica: Balanza Comercial=Exportaciones−Importaciones

• Una balanza comercial positiva —es decir, cuando las exportaciones superan a las importaciones— suele 

interpretarse como una señal favorable, ya que refleja que el país está generando más ingresos por 

ventas externas, que lo que destina a adquirir bienes del extranjero.

10
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Balanza Comercial: FOB USD - CIF USD
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla 
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Balanza Comercial: FOB USD - CIF USD
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla 
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Balanza Comercial: FOB USD - CIF USD
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla 

Ver mas opciones de análisis en el 
modulo de balanza comercial
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Monitoreo mensual

3
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Monitoreo / evaluación mensual

• El análisis estacional, va más allá de la evaluación 

estacional a una subpartida, estos reportes permiten 

evaluar el movimiento exportador agrupado de manera 

mensual de un departamento, de un sector o un 

mercado. 
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• Detección de desplazamientos estacionales
• Seguimiento de mejores y peores años
• Ajuste de planificación agrícola y logística
• Optimización de contratos y coberturas
• Alertas tempranas de cambios de campaña
• Visualizaciones avanzadas para la dirección
• Integración con variables exógenas
• Coherencia con informes oficiales

Monitoreo / evaluación mensual
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Exportaciones peruanas: Monitoreo mensual - Evaluación Horizontal
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Exportaciones peruanas: Monitoreo mensual - Evaluación Horizontal
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Exportaciones peruanas: Monitoreo mensual - Evaluación Vertical
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Exportaciones peruanas: Monitoreo mensual - Evaluación Vertical
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Exportaciones peruanas: Monitoreo mensual - Periodo NO anual
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Exportaciones peruanas: Monitoreo mensual - Periodo NO anual
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Exportaciones peruanas: Monitoreo mensual - Sectores - Acumulado
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Exportaciones peruanas: Monitoreo mensual - Sectores - Mensual
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Concentración
Índice de Herfindahl-Hirschman - HHI

4
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• Mide la concentración de mercado

• Evalúa cambios en concentración año a año

• Anticipa riesgo país y de ingresos

Importancia
Índice de Herfindahl-Hirschman (HHI)
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• Definición de metas de diversificación

• Priorización de esfuerzos comerciales

• Gestión de riesgo y contingencias

• Comunicación ejecutiva y cumplimiento

• Benchmarking sectorial

• Diseño de portafolio y mix de productos

HHI – Subpartidas
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Importancia

• Mide la dependencia comercial de pocas empresas.

• Permite analizar la competencia real en un mercado exportador.

• Refleja el poder de negociación internacional.

• Ayuda a identificar espacios de fortalecimiento empresarial.

Aplicación práctica

• En estudios sectoriales exportadores

• Para instituciones públicas

• En evaluaciones de impacto de programas de apoyo

• Para inversionistas y analistas

HHI – Empresas
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MERCADOS | Índice de Herfindahl-Hirschman - HHI
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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SUBPARTIDAS | Índice de Herfindahl-Hirschman - HHI
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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DEPARTAMENTOS | Índice de Herfindahl-Hirschman - HHI
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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ADUANAS | Índice de Herfindahl-Hirschman - HHI
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Ingreso y salida de empresas

5
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Definición
Ingreso y salida de empresas
Este reporte muestra el comportamiento dinámico del universo de empresas exportadoras, agrupadas por 

año. Incluye tres variables clave:

Saldo: número total de empresas activas exportando en ese año.

Entrantes: número de empresas que exportaron por primera vez (o regresaron después de al menos un año 
de inactividad).

Salientes: empresas que dejaron de exportar ese año (es decir, estuvieron activas el año anterior, pero no 
figuran en el año actual).

Se incluyen además dos tasas derivadas:

• Tasa de entrada = Entrantes / Saldo del año anterior

• Tasa de salida = Salientes / Saldo del año anterior

Estas tasas permiten observar la fluidez o rotación del tejido exportador, más allá de los números absolutos.
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Importancia
Ingreso y salida de empresas
• Mide la vitalidad del ecosistema exportador

• Identifica estabilidad o vulnerabilidad en sectores específicos

• Aporta evidencia sobre el ciclo de vida exportador

• Complementa al análisis de supervivencia

• Apoya la evaluación de políticas comerciales
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Ingreso y salida de empresas

• Seguimiento sectorial
• Diseño de estrategias regionales
• Monitoreo de resultados de programas públicos
• Planificación de inteligencia comercial
• Análisis comparado internacional
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Empresas exportadoras peruanas (Evaluación de ingreso y salida de empresas)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Gráfica - Tabla

Saldo, entrada y salida de empresas con montos FOB ≥ 500
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Probabilidad de supervivencia
Kaplan Meier

6
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Definición
Probabilidad de supervivencia
Kaplan Meier
El factor de supervivencia de empresas exportadoras mide la probabilidad de que una empresa continúe exportando a lo 

largo del tiempo una vez que ha iniciado su actividad exportadora.

Este análisis se realiza utilizando el método de Kaplan-Meier, una técnica estadística no paramétrica usada comúnmente 

en análisis de supervivencia. En el contexto exportador, se adapta para estimar:

La probabilidad de que una empresa siga exportando después de uno, dos, tres... años desde su primera exportación.

Kaplan-Meier toma en cuenta tanto las empresas que dejan de exportar (eventos) como aquellas que aún siguen activas al 

final del periodo de observación (censura)

La curva de supervivencia decreciente refleja cómo disminuye, con el paso del tiempo, el número de empresas que 

continúan exportando.

• Altos niveles de abandono temprano (primeros 1-3 años): indicativo de barreras de entrada o debilidad estructural.

• Mayor inclinación de la curva: menor capacidad de permanencia de las empresas en los mercados internacionales.
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Probabilidad de supervivencia
Kaplan Meier
• Diagnóstico de sostenibilidad exportadora: Permite entender no solo cuántas empresas exportan, 

sino cuántas logran mantenerse en el tiempo.

• Identificación de puntos críticos: Ayuda a detectar cuándo las empresas tienden a abandonar el 

comercio exterior (ej. en el primer año, segundo o tercero), lo que permite orientar medidas de 

acompañamiento.

• Diseño de estrategias de retención: Informa programas públicos y privados que buscan consolidar 

empresas exportadoras, especialmente entre PYMES, cooperativas o nuevos entrantes.

• Evaluación de impacto de políticas o programas: Compara la supervivencia de empresas 

beneficiarias de iniciativas con las que no recibieron apoyo, identificando qué prácticas 

contribuyen a la permanencia.
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Probabilidad de supervivencia
Kaplan Meier
• Análisis sectorial y por producto: Estimar la probabilidad de permanencia exportadora por 

sector (agro, textil, minería), subpartida o tipo de empresa.

• Evaluación por tamaño o régimen tributario: Analizar si las grandes empresas sobreviven 

más que las pequeñas, o si el régimen societario tiene influencia en la permanencia.

• Seguimiento longitudinal: Crear curvas de supervivencia por cohorte (ej. empresas que 

empezaron a exportar en 2010, 2015, 2020) para observar cambios estructurales en el tiempo.

• Alerta temprana para políticas públicas: Identificar años críticos en los que ocurre la mayor 

“mortalidad exportadora” y enfocar allí los esfuerzos de capacitación, financiamiento o 

simplificación aduanera.
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• El uso del método Kaplan-Meier en el comercio exterior permite pasar de un análisis 

estático a uno dinámico: ya no se trata solo de cuántas empresas exportan, sino de 

cuántas perduran y bajo qué condiciones. Integrado en plataformas como 

Azatrade.com, este enfoque aporta evidencia sólida para políticas efectivas, programas 

de internacionalización y estrategias empresariales orientadas a largo plazo.
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Probabilidad de supervivencia - Kaplan Meier
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Gráfica
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Probabilidad de supervivencia - Kaplan Meier
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Evaluación de empresas – 
Estructura

7
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• Mide la concentración del comercio exterior por tamaño empresarial.
• Facilita políticas de apoyo empresarial.
• Detecta oportunidades de inclusión.
• Relaciona valor con volumen.
• Ayuda a perfilar mercados.

Aplicación práctica:
• En estudios de competitividad exportadora.
• Para cámaras de comercio y asociaciones sectoriales.
• Para diseñar programas públicos de promoción o financiamiento.
• En benchmarking de productos.

Tamaño de empresa
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Tipos de empresa
Importancia

• Identifica la estructura empresarial del sector exportador.

• Revela el rol de las cooperativas y asociaciones.

• Apoya el diseño de políticas diferenciadas.

• Permite vincular formalidad con desempeño comercial.

• Facilita el análisis de diversificación de mercados.

Aplicación práctica

• Para SUNAT o MINCETUR: identificar patrones de formalidad en el comercio exterior y proponer incentivos o controles adecuados.

• Para gremios exportadores: evaluar la evolución de tipos de empresas según producto, zona geográfica o régimen.

• En proyectos de inclusión productiva: monitorear la participación de cooperativas o asociaciones de pequeños productores en mercados internacionales.

• En estudios comparativos: cruzar esta clasificación con datos por región, sector, tamaño de empresa o mercados de destino.

• Para estrategias de desarrollo territorial o regional: entender qué tipo de organizaciones exportan más en cada territorio.
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Uso y aplicación

• En políticas de desarrollo exportador: Identificar segmentos con menor participación 

para diseñar estrategias de apoyo (ej. cooperativas con potencial de escalamiento).

• En evaluación de impacto de programas públicos: Comparar resultados de iniciativas 

dirigidas a asociaciones u organizaciones de pequeños productores.

• Para análisis sectorial: Detectar en qué sectores predomina un tipo de organización y 

cómo esto influye en el acceso a mercados.

• En investigaciones económicas o académicas: Usar como base para estudios sobre 

productividad, institucionalidad y desempeño empresarial en comercio exterior.
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Empresas exportadoras peruanas (Agrupado por tamaño de empresa)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Empresas exportadoras peruanas (Agrupado por tipo de contribuyente)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Empresas exportadoras peruanas (Agrupado por tipo de empresa) 
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Descomposición del crecimiento en 
margen intensivo y extensivo

8
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Qué es el margen intensivo vs. 
extensivo
Se habla de “margen” porque esta descomposición está midiendo el cambio marginal de tus 

exportaciones: es decir, aquello que ocurre “en el borde” de tu actividad habitual.

• Margen intensivo: recoge la variación dentro de tu base de empresas-mercados ya existentes (el 

incremento o caída de lo que esas mismas empresas te venden en los mismos destinos).

• Margen extensivo: captura la variación asociada a la expansión de tu frontera comercial, ya sea con 

nuevas empresas que se suman a mercados conocidos, o con mercados completamente nuevos.

• En economía y en análisis de comercio internacional el término “margen” (o “margin” en inglés) siempre 

alude a ese incremento adicional o diferencial que se origina en el límite (el margen) de lo que ya hacías. 

Por eso se habla de “intensivo” (profundizar lo existente) y “extensivo” (extender hacia nuevos límites).
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Descomposición del crecimiento 
en margen intensivo vs. extensivo)
• Desagrega los motores del crecimiento

El margen intensivo (A–C) muestra cuánto de tu avance (o retroceso) proviene de las empresas que ya 
exportan a mercados conocidos: p.ej. cuánto logran vender de más (o pierden) en esos destinos.
El margen extensivo (D–F) revela el aporte de la diversificación: empresas nuevas en mercados existentes, 
compañías que abren nuevos destinos, o ambas.

• Diagnóstico de la salud del ecosistema exportador
La extinción de empresas o la caída de las que ya estaban (C y B) son señales de fragilidad que requieren 
atención.
Un fuerte incremento intensivo (A) indica buena penetración y fidelidad de los clientes finales.

• Medida de sostenibilidad
Crecimientos muy apoyados en empresas nuevas (D y F) pueden ser positivos pero menos estables que 
incrementos intensivos consolidados.
Altos porcentajes de “extensivo” en nuevos mercados (E) demuestran éxito de la estrategia de diversificación 
geográfica.
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Descomposición del crecimiento 
en margen intensivo vs. extensivo)
• Priorización de programas de apoyo

Si el intensivo (A) tira del 130 % del crecimiento, refuerza capacitaciones en logística y financiamiento 

para tus exportadores actuales.

Si el extensivo (E + D + F) aporta un % relevante (p.ej. ~35 %), invierte en misiones comerciales y ferias que 

aceleren la entrada a nuevos mercados.

• Gestión de riesgo y continuidad

Monitorea periódicamente B y C para detectar empresas en retirada y diseñar planes de retención (p. ej. 

asistencia en certificaciones, hedging).

Ajusta tu cartera de mercados si depende excesivamente de pocos destinos o de pocas empresas.

• Alineación estratégica

Usa la descomposición para definir tu “mix” de inversión: ¿apuesto más a profundizar ventas en Europa 

(intensivo) o a conquistar Asia (extensivo)?

Fija metas de HHI y de margen extensivo/intensivo para equilibrar volumen, riesgo y rentabilidad.
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EMPRESA-MERCADOS: Descomposición del crecimiento de las exportaciones (Margen intensivo y margen extensivo)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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EMPRESA-MERCADOS: Descomposición del crecimiento de las exportaciones (Margen intensivo y margen extensivo)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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PARTIDAS (PRODUCTOS)-MERCADOS: Descomposición del crecimiento de las exportaciones (Margen intensivo y margen 
extensivo)

NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Gráfica
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PARTIDAS (PRODUCTOS)-MERCADOS: Descomposición del crecimiento de las exportaciones (Margen intensivo y margen 
extensivo)

NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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EMPRESAS - PARTIDAS (PRODUCTOS): Descomposición del crecimiento de las exportaciones (Margen intensivo y margen 
extensivo)

NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Gráfica
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EMPRESAS - PARTIDAS (PRODUCTOS): Descomposición del crecimiento de las exportaciones (Margen intensivo y margen 
extensivo)

NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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Índice de Grubel y Lloyd (IGL)
Comercio intraindustrial
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Índice de Grubel y Lloyd (IGL)
• Mide el grado de comercio intraindustrial de un producto o sector, es decir, qué proporción 

del comercio total (exportaciones más importaciones) corresponde a intercambios 
bidireccionales (tanto exportaciones como importaciones del mismo bien o sector).

• Si IGL = 0: todo el comercio es unidireccional (solo exportaciones o solo importaciones), lo 
que indica comercio interindustrial puro.

• Si IGL = 1: exportaciones y importaciones son iguales, es decir, todo el comercio es 
intraindustrial.

• En otras palabras, cuanto más cerca esté el índice de 1, mayor será la proporción de ventas y 
compras simultáneas del mismo producto (o sector) entre dos países y, por tanto, mayor el 
comercio intraindustrial.

63
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CAPÍTULOS DEL ARANCEL: Índice de Grubel y Lloyd (IGL)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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SECCIONES DEL ARANCEL: Índice de Grubel y Lloyd (IGL)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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SECTOR EXPORTADOR: Índice de Grubel y Lloyd (IGL)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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SUBPARTIDA DEL ARACEL: Índice de Grubel y Lloyd (IGL)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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CLASIFICACIÓN CUODE: Índice de Grubel y Lloyd (IGL)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla
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IPEX y crecimientos
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El Índice de Precios de Exportación (IPEX) muestra cómo varían, en promedio, los precios de los 
productos que un país vende al extranjero. Es calculado de forma periódica (mensual, 
trimestral o anual).

¿Para qué sirve el IPEX?

• Medir la competitividad externa: Si los precios suben mucho y no hay mejora en calidad o 
valor agregado, el país puede volverse menos competitivo.

• Monitorear ingresos por exportación: Permite ver si el crecimiento en ingresos se debe a más 
volumen exportado o simplemente a precios más altos.

• Apoyar decisiones de política comercial: Ayuda a entender el comportamiento de sectores 
exportadores ante cambios globales.

• Analizar términos de intercambio: Junto con el Índice de Precios de Importación (IPIM), sirve 
para evaluar si un país está exportando productos cada vez más valiosos o no.

Uso y aplicación
IPEX
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Evolución anual de las exportaciones desde Perú
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA
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