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Subpartida 
Nacional
Medidas e indicadores
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¿Qué es una subpartida?

En Perú, la codificación arancelaria se construye sobre el Sistema 
Armonizado (SA) internacional de 6 dígitos, al que se le añade primero un 
par de dígitos comunes a los países de la Comunidad Andina (NANDINA) y, 
finalmente, un par de dígitos más propios de cada país.
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08.04.40.00.00
Capítulo

Partida del SA

Sub Partida del SA

Subpartida NANDINA

Subpartida nacional

Código común en el Mundo

Código común en la CAN

Código único a nivel nacional
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Una partida siempre está 
relacionada a un:

• Capítulo
• Sección
• Sector
• Tipo sector
• CUODE



www.azatrade.com
w

w
w

.azatrade.com
w

w
w

.a
za

tr
ad

e.
co

m

www.azatrade.com

¿Cómo acceder a una subpartida 
para proseguir con mi consulta?

1. Desde una búsqueda por producto
2. Desde pagina de inicio – filtro directo
3. Desde una subpartida
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1. Desde una búsqueda por producto – Parte 1
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El producto cafe durante el año 2025 se encuentra en las siguientes subpartidas

1. Desde una búsqueda por producto – Parte 2
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2. Desde página de inicio – acceso directo
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3. Desde página de inicio – acceso filtros – parte 1



www.azatrade.com
w

w
w

.azatrade.com
w

w
w

.a
za

tr
ad

e.
co

m

www.azatrade.com

3. Desde página de inicio – acceso filtros – parte 2
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https://azatrade.com/Export-subpartida3 

4. Desde acceso directo

1

https://azatrade.com/Export-subpartida3
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2
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3
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Hasta aquí se ha seleccionado una 
subpartida, del mismo modo puede 
seguir agregando más subpartidas al 
análisis
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Análisis de una o varias subpartidas
1. Correlación teórica
2. Tratamiento arancelario
3. Evoluciones y estacionalidades
4. Comparativo con otras subpartidas
5. Mercados
6. Empresas
7. Departamentos
8. Aduanas
9. Agentes de aduanas
10. Descarga detallada en Excel
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1. Correlación teórica y tasas

• La correlación es la correspondencia o relación recíproca que 
mantienen dos aranceles entre sí.
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Correlación de una o varias subpartidas exportadas desde Perú
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA
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Cronología de las 
enmiendas

12
41

 P
ar

tid
as

 
I 1992 II 1996 III 2002 IV 2007

12
41

 P
ar

tid
as

 

12
44

 P
ar

tid
as

 1221 SA 

5,052 SP

7,357 SPN

1,224 SA

5,205 SP 

7,563 SPN

V 2012

1226 SA

5,393 SP

7,800 SPN

VI 2017 VI 2022

8,015 SPN
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1. Correlación teórica y tasas
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Régimen:
41 = Exportación
42 = Salida
10 = Importación

Entidad:
5 = Ministerio de 
Agricultura – MINAG

Permite conocer la base 
legal que regula la 
exportación del producto

Historial de tratamiento arancelario de una o varias subpartidas exportadas 
desde Perú

NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA
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2. Evoluciones y estacionalidades
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Evolución anual de una o varias subpartidas exportadas desde Perú
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Gráfico combinado de columnas y línea con doble eje Y para series de tiempo
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Evolución anual de una o varias subpartidas exportadas desde Perú
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Serie estadística anual



www.azatrade.com
w

w
w

.azatrade.com
w

w
w

.a
za

tr
ad

e.
co

m

www.azatrade.com

Evolución anual 

• Visión histórica y de largo plazo
• Análisis de impacto de políticas y eventos históricos
• Base para pronósticos y modelos econométricos
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Gráfica: Evolución mensual de FOB USD, Peso Neto Kg y Precio
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Gráfico combinado de series temporales mensuales con doble eje Y
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Gráfica: Evolución mensual de FOB USD, Peso Neto Kg y Precio
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Gráfico combinado de series temporales mensuales con doble eje Y
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Evolución mensual - Horizontal

• Monitoreo mensual de exportaciones (FOB y TON)

• Análisis de estacionalidad de la campaña

• Seguimiento de precio unitario FOB

• Proyección de volúmenes y flujos de caja de exportación
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Gráfica: Evolución mensual (varias años - una medida) de una o varias subpartidas exportadas desde Perú
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Gráfico estacional de series temporales
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Gráfica: Evolución mensual (varias años - una medida) de una o varias subpartidas exportadas desde Perú
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Gráfico de líneas multiserie superpuestas



www.azatrade.com
w

w
w

.azatrade.com
w

w
w

.a
za

tr
ad

e.
co

m

www.azatrade.com

• Determinación dinámica del inicio y fin de campaña

• Medición de variabilidad interanual de la duración

• Detección de desplazamientos estacionales

• Seguimiento de mejores y peores años

• Ajuste de planificación agrícola y logística

• Optimización de contratos y coberturas

• Alertas tempranas de cambios de campaña

• Visualizaciones avanzadas para la dirección

• Integración con variables exógenas

Evolución mensual - apiladas 
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Evolución periodo estacional (campaña) de una o varias subpartidas exportadas desde Perú
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Gráfico combinado de columnas y línea con doble eje Y para series de tiempo
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• Alineación con el ciclo productivo
• Medición libre de sesgos
• Comparabilidad homogénea año a año
• Mayor fidelidad en el forecasting
• Coherencia con informes oficiales

Evolución periodo estacional 
(campaña) 
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Índices de precios de exportación (IPEX) de una o varias subpartidas exportadas desde Perú
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla descriptiva multivariante - Tabla comparativa multivariable  
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El Índice de Precios de Exportación (IPEX) muestra cómo varían, en promedio, los precios de los productos 
que un país vende al extranjero. Es calculado de forma periódica (mensual, trimestral o anual).

¿Para qué sirve el IPEX?

• Medir la competitividad externa: Si los precios suben mucho y no hay mejora en calidad o valor 
agregado, el país puede volverse menos competitivo.

• Monitorear ingresos por exportación: Permite ver si el crecimiento en ingresos se debe a más volumen 
exportado o simplemente a precios más altos.

• Apoyar decisiones de política comercial: Ayuda a entender el comportamiento de sectores exportadores 
ante cambios globales.

• Analizar términos de intercambio: Junto con el Índice de Precios de Importación (IPIM), sirve para evaluar 
si un país está exportando productos cada vez más valiosos o no.

Índices de precios de exportación 
(IPEX) 
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3. Comparativo con otras 
subpartidas
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Comparativo anual de subpartidas
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Serie temporal comparativa anual
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• Comparar subpartidas que se correlacionan

• Evaluar los cambios del arancel

Comparativo anual
Correlación
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Comparativo anual de subpartidas
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla descriptiva multivariante - Tabla comparativa multivariable



www.azatrade.com
w

w
w

.azatrade.com
w

w
w

.a
za

tr
ad

e.
co

m

www.azatrade.com

• Diagnóstico relativo de desempeño

• Identificación de desplazamientos (“canibalización”)

• Evaluación de la diversificación de portafolio

• Análisis de resiliencia ante shocks externos

Comparativo anual 
Varias subpartidas

Aplicaciones prácticas

• Priorización de asignación de recursos

• Forecasting conjunto y modelos de mezcla

• Negociación con canales y distribuidores

• Gestión de riesgos y coberturas

• Definición de KPIs relativos

• Optimización logística y consolidación de cargas
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Comparativo mensual de subpartidas
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla descriptiva multivariante - Tabla comparativa multivariable
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1. Benchmarking estacional multilateral

2. Detección de correlaciones y desplazamientos

3. Evaluación de diversificación de portafolio

4. Precisión en forecasting conjunto

5. Orientación estratégica de mercado y producto

6. Análisis de riesgos exógenos

7. Soporte a decisiones de diversificación futura

Comparativo mensual 
Varias subpartidas
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5. 
Mercados
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Mercados destino de una o varias subpartidas exportadas desde Perú (Una medida)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada de mercados
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• Detección de tendencias estructurales de largo plazo

• Diagnóstico de impactos de políticas y acuerdos comerciales

• Gestión de riesgos y diversificación de mercados

• Planeamiento estratégico y toma de decisiones

• Pronóstico y modelación más robusta

• Benchmarking histórico y capacidad de respuesta ante crisis

• Comunicación y rendición de cuentas

Mercados destino
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Mercados destino de una o varias subpartidas exportadas desde Perú (Comparativo FOB, Peso neto Kg y precio)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla de datos multivariados - Tabla agregada de mercados
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Matriz tabular multivariable (FOB USD, Peso Neto Kg, Precio)

(Comparativo 2022–2024 por país con % participación y % variación)

• Visión 360° de desempeño

• Análisis de precio por destino

• Segmentación de mercados “premium” vs “volumen”

• Benchmarking operativo

Mercados destino
Comparativo
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Gráfico de dispersión: Variación FOB vs Precio vs tamaño FOB USD
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Diagrama de dispersión - Gráfico de burbujas
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• Cuadrantes de oportunidad/riesgo

– Alta variación / alto precio: mercados estrella a potenciar.

– Alta variación / bajo precio: alto volumen a mejorar precio (valor agregado).

– Baja variación / alto precio: nichos estables de valor alto.

– Baja variación / bajo precio: destinos a replantear o descartar.

• Detección rápida de outliers

• Priorización ágil de mercado

• Monitoreo de evolución anual

• Segmentación para reporting

Gráfico de dispersión
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Mapa geográfico: Países destino (FOB USD Año 2024)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Mapa coroplético (o coropletas)
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• Visualizar concentración geográfica

• Diagnóstico rápido de brechas de cobertura

• Priorización de esfuerzos comerciales por región

• Comunicación ejecutiva y storytelling

• Monitoreo de evolución temporal

• Soporte a decisiones logísticas y de rutas

• Análisis de riesgo-país y cumplimiento

Mapa geográfico
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Tamaño y dependencia
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla de datos multivariados
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• Medir dependencia de producto en cada destino

• Detectar riesgos de concentración

• Priorizar esfuerzos comerciales y de promoción

• Negociación de acuerdos y slots logísticos

• Benchmarking entre mercados

• Planificación de inversión y recursos

• Monitoreo de tendencias de especialización

• Soporte a decisiones de diversificación

Tamaño y dependencia
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Evaluación de concentración | Índice de Herfindahl-Hirschman (HHI)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla de datos multivariados

Puntaje Tabla Calificación

1000 menor a 10 No concentrado
1000 a 1800 10 a 18 Concentración moderada
mas de 1800 más de 18 Concentración alta
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• Mide la concentración de mercado

• Evalúa cambios en concentración año a año

• Anticipa riesgo país y de ingresos

Importancia del Índice de 
Herfindahl-Hirschman (HHI)
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• Definición de metas de diversificación

• Priorización de esfuerzos comerciales

• Gestión de riesgo y contingencias

• Comunicación ejecutiva y cumplimiento

• Benchmarking sectorial

• Diseño de portafolio y mix de productos

Importancia del Índice de 
Herfindahl-Hirschman (HHI)
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Bloques económicos destino de una o varias subpartidas exportadas desde Perú –FOB USD
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada de bloques económicos
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Comparativo FOB, Peso neto kg y precio
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla de datos multivariados
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Incluyen agrupaciones como la Comunidad Andina (CAN), Mercosur, Unión Europea (UE), 

Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN), ASEAN, entre otros.

Aplicación:

• Analizar el comportamiento comercial con socios que comparten acuerdos o 

condiciones preferenciales.

• Identificar oportunidades dentro de tratados o acuerdos vigentes.

• Medir el impacto de la política comercial y los beneficios de integración regional.

Comparativo 
FOB, Peso neto kg y precio
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Continentes: Comparativo FOB, Peso neto kg y precio
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla de datos multivariados
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Agrupación general por América, Europa, Asia, África y Oceanía.

Aplicación:

• Observar la orientación global de la oferta o demanda comercial del Perú.

• Detectar concentración geográfica de mercados.

• Tomar decisiones logísticas (rutas, puertos, transporte) en función de los 

destinos predominantes.

Continentes
Comparativo FOB, Peso neto kg y precio
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Regiones continentales destino de una o varias subpartidas exportadas desde Perú (Comparativo FOB, Peso neto kg y precio)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla de datos multivariados



www.azatrade.com
w

w
w

.azatrade.com
w

w
w

.a
za

tr
ad

e.
co

m

www.azatrade.com

• Afinar análisis para identificar regiones emergentes o de alto crecimiento.

• Comparar el desempeño por zonas dentro de un mismo continente.

• Facilitar estrategias comerciales regionalizadas.

Regiones continentales 
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Foro APEC (Cooperación Económica Asia-Pacífico)

• Evaluar la posición del Perú dentro de este espacio de comercio prioritario.

• Aprovechar reportes para estudios de integración comercial, inversión 

extranjera o cadenas de suministro globales.

• Tomar decisiones estratégicas en sectores exportadores orientados al Asia-

Pacífico.

FORO APEC
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4. 
Empresas
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Empresas exportadoras peruanas de una o varias subpartidas  - FOB USD
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada de bloques económicos
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Empresas exportadoras peruanas de una o varias subpartidas (Comparativo FOB, Peso neto kg y precio)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla de datos multivariados



www.azatrade.com
w

w
w

.azatrade.com
w

w
w

.a
za

tr
ad

e.
co

m

www.azatrade.com

Tamaño y dependencia
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla de datos multivariados
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Empresas exportadoras peruanas de una o varias subpartidas (Agrupado por tamaño de empresa)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla de datos multivariados
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• Mide la concentración del comercio exterior por tamaño empresarial.

• Facilita políticas de apoyo empresarial.

• Detecta oportunidades de inclusión.

• Relaciona valor con volumen.

• Ayuda a perfilar mercados.

Aplicación práctica:

• En estudios de competitividad exportadora.

• Para cámaras de comercio y asociaciones sectoriales.

• Para diseñar programas públicos de promoción o financiamiento.

• En benchmarking de productos.

Empresas exportadoras
Tamaño 
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Empresas exportadoras peruanas de una o varias subpartidas (Agrupado por tipo de contribuyente)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla de datos multivariados
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Empresas exportadoras
Tipo de contribuyente 

Importancia

• Identifica la estructura empresarial del sector exportador.

• Revela el rol de las cooperativas y asociaciones.

• Apoya el diseño de políticas diferenciadas.

• Permite vincular formalidad con desempeño comercial.

• Facilita el análisis de diversificación de mercados.

Aplicación práctica

• Para SUNAT o MINCETUR: identificar patrones de formalidad en el comercio exterior y proponer incentivos o controles adecuados.

• Para gremios exportadores: evaluar la evolución de tipos de empresas según producto, zona geográfica o régimen.

• En proyectos de inclusión productiva: monitorear la participación de cooperativas o asociaciones de pequeños productores en mercados internacionales.

• En estudios comparativos: cruzar esta clasificación con datos por región, sector, tamaño de empresa o mercados de destino.

• Para estrategias de desarrollo territorial o regional: entender qué tipo de organizaciones exportan más en cada territorio.
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Empresas exportadoras peruanas de una o varias subpartidas (Agrupado por tipo de empresa)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla de datos multivariados
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Empresas exportadoras
Tipo de empresa 
• En políticas de desarrollo exportador: Identificar segmentos con menor participación 

para diseñar estrategias de apoyo (ej. cooperativas con potencial de escalamiento).

• En evaluación de impacto de programas públicos: Comparar resultados de iniciativas 

dirigidas a asociaciones u organizaciones de pequeños productores.

• Para análisis sectorial: Detectar en qué sectores predomina un tipo de organización y 

cómo esto influye en el acceso a mercados.

• En investigaciones económicas o académicas: Usar como base para estudios sobre 

productividad, institucionalidad y desempeño empresarial en comercio exterior.
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Evaluación de concentración | Índice de Herfindahl-Hirschman (HHI)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla de datos multivariados

Puntaje Tabla Calificación
1000 menor a 10 No concentrado
1000 a 1800 10 a 18 Concentración moderada
mas de 1800 más de 18 Concentración alta
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Importancia

• Mide la dependencia comercial de pocas empresas.

• Permite analizar la competencia real en un mercado exportador.

• Refleja el poder de negociación internacional.

• Ayuda a identificar espacios de fortalecimiento empresarial.

Aplicación práctica

• En estudios sectoriales exportadores

• Para instituciones públicas

• En evaluaciones de impacto de programas de apoyo

• Para inversionistas y analistas

Evaluación de concentración | Índice 
de Herfindahl-Hirschman (HHI)
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Evaluación de ingreso y salida de empresas
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla de datos multivariados



www.azatrade.com
w

w
w

.azatrade.com
w

w
w

.a
za

tr
ad

e.
co

m

www.azatrade.com

Saldo, entrada y salida de empresas con montos FOB ≥ 500
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada de bloques económicos



www.azatrade.com
w

w
w

.azatrade.com
w

w
w

.a
za

tr
ad

e.
co

m

www.azatrade.com

Saldo, ingreso y salida de empresas
Este reporte muestra el comportamiento dinámico del universo de empresas exportadoras, agrupadas por 

año. Incluye tres variables clave:

Saldo: número total de empresas activas exportando en ese año.

Entrantes: número de empresas que exportaron por primera vez (o regresaron después de al menos un año 
de inactividad).

Salientes: empresas que dejaron de exportar ese año (es decir, estuvieron activas el año anterior, pero no 
figuran en el año actual).

Se incluyen además dos tasas derivadas:

• Tasa de entrada = Entrantes / Saldo del año anterior

• Tasa de salida = Salientes / Saldo del año anterior

• Estas tasas permiten observar la fluidez o rotación del tejido exportador, más allá de los números 
absolutos.
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Saldo, ingreso y salida de empresas
Importancia del indicador

• Mide la vitalidad del ecosistema exportador

• Identifica estabilidad o vulnerabilidad en sectores específicos

• Aporta evidencia sobre el ciclo de vida exportador

• Complementa al análisis de supervivencia

• Apoya la evaluación de políticas comerciales
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Saldo, ingreso y salida de empresas

• Seguimiento sectorial

• Diseño de estrategias regionales

• Monitoreo de resultados de programas públicos

• Planificación de inteligencia comercial

• Análisis comparado internacional
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Probabilidad de supervivencia - Kaplan Meier
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA
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Definición
Probabilidad de supervivencia - Kaplan Meier
El factor de supervivencia de empresas exportadoras mide la probabilidad de que una empresa continúe exportando a lo 

largo del tiempo una vez que ha iniciado su actividad exportadora.

Este análisis se realiza utilizando el método de Kaplan-Meier, una técnica estadística no paramétrica usada comúnmente 

en análisis de supervivencia. En el contexto exportador, se adapta para estimar:

La probabilidad de que una empresa siga exportando después de uno, dos, tres... años desde su primera exportación.

Kaplan-Meier toma en cuenta tanto las empresas que dejan de exportar (eventos) como aquellas que aún siguen activas al 

final del periodo de observación (censura)

La curva de supervivencia decreciente refleja cómo disminuye, con el paso del tiempo, el número de empresas que 

continúan exportando.

• Altos niveles de abandono temprano (primeros 1-3 años): indicativo de barreras de entrada o debilidad estructural.

• Mayor inclinación de la curva: menor capacidad de permanencia de las empresas en los mercados internacionales.
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Importancia
Probabilidad de supervivencia - Kaplan Meier
• Diagnóstico de sostenibilidad exportadora: Permite entender no solo cuántas empresas exportan, 

sino cuántas logran mantenerse en el tiempo.

• Identificación de puntos críticos: Ayuda a detectar cuándo las empresas tienden a abandonar el 

comercio exterior (ej. en el primer año, segundo o tercero), lo que permite orientar medidas de 

acompañamiento.

• Diseño de estrategias de retención: Informa programas públicos y privados que buscan consolidar 

empresas exportadoras, especialmente entre PYMES, cooperativas o nuevos entrantes.

• Evaluación de impacto de políticas o programas: Compara la supervivencia de empresas 

beneficiarias de iniciativas con las que no recibieron apoyo, identificando qué prácticas 

contribuyen a la permanencia.
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Probabilidad de supervivencia - Kaplan Meier

• Análisis sectorial y por producto: Estimar la probabilidad de permanencia exportadora por 

sector (agro, textil, minería), subpartida o tipo de empresa.

• Evaluación por tamaño o régimen tributario: Analizar si las grandes empresas sobreviven 

más que las pequeñas, o si el régimen societario tiene influencia en la permanencia.

• Seguimiento longitudinal: Crear curvas de supervivencia por cohorte (ej. empresas que 

empezaron a exportar en 2010, 2015, 2020) para observar cambios estructurales en el tiempo.

• Alerta temprana para políticas públicas: Identificar años críticos en los que ocurre la mayor 

“mortalidad exportadora” y enfocar allí los esfuerzos de capacitación, financiamiento o 

simplificación aduanera.
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• El uso del método Kaplan-Meier en el comercio exterior permite pasar de un análisis 

estático a uno dinámico: ya no se trata solo de cuántas empresas exportan, sino de 

cuántas perduran y bajo qué condiciones. Integrado en plataformas como 

Azatrade.com, este enfoque aporta evidencia sólida para políticas efectivas, programas 

de internacionalización y estrategias empresariales orientadas a largo plazo.

Probabilidad de supervivencia - Kaplan Meier
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EMPRESAS-MERCADOS: Descomposición del crecimiento de las exportaciones de la subpartida (márgen 
extensivo e intensivo)

NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA
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EMPRESAS-MERCADOS: Descomposición del crecimiento de las exportaciones de la subpartida (margen 
extensivo e intensivo)

NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA
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Qué es el margen intensivo vs. 
extensivo
Se habla de “margen” porque esta descomposición está midiendo el cambio marginal de tus 

exportaciones: es decir, aquello que ocurre “en el borde” de tu actividad habitual.

• Margen intensivo: recoge la variación dentro de tu base de empresas-mercados ya existentes (el 

incremento o caída de lo que esas mismas empresas te venden en los mismos destinos).

• Margen extensivo: captura la variación asociada a la expansión de tu frontera comercial, ya sea con 

nuevas empresas que se suman a mercados conocidos, o con mercados completamente nuevos.

• En economía y en análisis de comercio internacional el término “margen” (o “margin” en inglés) siempre 

alude a ese incremento adicional o diferencial que se origina en el límite (el margen) de lo que ya hacías. 

Por eso se habla de “intensivo” (profundizar lo existente) y “extensivo” (extender hacia nuevos límites).
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Importancia del análisis empresas-
mercados (margen intensivo vs. 
extensivo)
• Desagrega los motores del crecimiento

El margen intensivo (A–C) muestra cuánto de tu avance (o retroceso) proviene de las empresas que ya exportan a 

mercados conocidos: p.ej. cuánto logran vender de más (o pierden) en esos destinos.

El margen extensivo (D–F) revela el aporte de la diversificación: empresas nuevas en mercados existentes, compañías 

que abren nuevos destinos, o ambas.

• Diagnóstico de la salud del ecosistema exportador

La extinción de empresas o la caída de las que ya estaban (C y B) son señales de fragilidad que requieren atención.

Un fuerte incremento intensivo (A) indica buena penetración y fidelidad de los clientes finales.

• Medida de sostenibilidad

Crecimientos muy apoyados en empresas nuevas (D y F) pueden ser positivos pero menos estables que incrementos 

intensivos consolidados.

Altos porcentajes de “extensivo” en nuevos mercados (E) demuestran éxito de la estrategia de diversificación geográfica.
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Aplicaciones prácticas
• Priorización de programas de apoyo

Si el intensivo (A) tira del 130 % del crecimiento, refuerza capacitaciones en logística y financiamiento 

para tus exportadores actuales.

Si el extensivo (E + D + F) aporta un % relevante (p.ej. ~35 %), invierte en misiones comerciales y ferias que 

aceleren la entrada a nuevos mercados.

• Gestión de riesgo y continuidad

Monitorea periódicamente B y C para detectar empresas en retirada y diseñar planes de retención (p. ej. 

asistencia en certificaciones, hedging).

Ajusta tu cartera de mercados si depende excesivamente de pocos destinos o de pocas empresas.

• Alineación estratégica

Usa la descomposición para definir tu “mix” de inversión: ¿apuesto más a profundizar ventas en Europa 

(intensivo) o a conquistar Asia (extensivo)?

Fija metas de HHI y de margen extensivo/intensivo para equilibrar volumen, riesgo y rentabilidad.
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5. 
Departamentos
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Departamentos (Perú) de procedencia para una o varias subpartidas exportadas (Una medida)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada
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• Revela la distribución territorial de la oferta exportadora.

• Apoya la descentralización económica.

• Informa la planificación regional y nacional.

• Detecta brechas y oportunidades regionales.

• Monitorea la evolución de zonas productivas.

Departamentos (Perú) de 
procedencia 
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Departamentos (Perú) de 
procedencia 
• Para gobiernos regionales o locales.

• Para PROMPERÚ, PRODUCE o MINCETUR.

• Para asociaciones empresariales y cámaras de comercio.

• Para analistas e investigadores.

• Para inversionistas.



www.azatrade.com
w

w
w

.azatrade.com
w

w
w

.a
za

tr
ad

e.
co

m

www.azatrade.com

Tamaño y dependencia
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada
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Provincias (Perú) de procedencia para una o varias subpartidas exportadas (Una medida)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada
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Distritos (Perú) de procedencia para una o varias subpartidas exportadas (Una medida)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada
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6. Aduanas
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Aduanas (Perú) de trámite para una o varias subpartidas exportadas (una medida)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada
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Aduanas

• Revela las rutas logísticas más utilizadas.

• Ayuda a evaluar eficiencia y capacidad aduanera.

• Apoya decisiones de inversión en infraestructura y logística.

• Permite detectar desvíos logísticos.

• Sirve como insumo para planificación territorial y portuaria.
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Aduanas

• Para SUNAT, MINCETUR o ADUANAS:

• Para exportadores y operadores logísticos:

• Para gobiernos regionales:

• Para cámaras de comercio y gremios:

• Para estudios de comercio exterior:
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Aduanas (Perú) de trámite para una o varias subpartidas exportadas (comparativo FOB, Peso neto kg y precio)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada
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Aduanas (Perú) de trámite para una o varias subpartidas exportadas (tamaño y dependencia)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada
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7. Agentes
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Agentes de aduana (Perú) para una o varias subpartidas exportadas (una medida)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada
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Agentes

• Identifica a los principales intermediarios logísticos del comercio 
exterior

• Evalúa la concentración de representación aduanera

• Apoya la selección de aliados logísticos

• Monitorea eficiencia operativa y cobertura

• Informa sobre estructuras de costos y acceso a mercados



www.azatrade.com
w

w
w

.azatrade.com
w

w
w

.a
za

tr
ad

e.
co

m

www.azatrade.com

Agentes

• Para exportadores

• Para operadores logísticos o freight forwarders

• Para SUNAT y entidades fiscalizadoras

• Para cámaras de comercio y asociaciones exportadoras

• Para estudios académicos y de política pública
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Agentes de aduana (Perú) para una o varias subpartidas exportadas (FOB USD, peso neto kg y precio)
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada
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Agentes - Dependencia
NOMBRE DEL 
REPORTE EN 
EL SISTEMA

Tabla agregada
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8. Descarga detallada en Excel
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Descarga detallada en Excel

• Visualización de cada registro

• Aplicación de filtros

• Inclusión / exclusión de datos de interés

• Personalización de reportes mediante tablas dinámicas 

u otras herramientas
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